Traningsprogram i Social
Selling under 90 dagar

i regi av

LinkedInExpert

Allt du behover veta om LinkedIn



90 dagarsutmaningen

Your plan Dag 1 Malskapande
1 F Aktiviteter: Ta dig upp pa trappsteg 1 och 2. Ga med i
% grupper, gor inlagg, kommentera, Pulse. Optimera
profilen

Reality

Dag 30 Resultat: Bli kand och top-of-mind i malgruppen

Aktiviteter: S6kning, kontaktforfragningar, utveckla
dialog

Dag 60 Resultat: Fatt fortroende, blivit presenterad for,

Ll Sverige fatt rekommendationer och personliga referenser
VI SAMARBETAR FOR ATT
OMSATTA LINKEDIN I PRAKTISKT Dag 60-90 Mbtesbokning
AFFARSNATVERKANDE @ o=
-1 R 4

Dag 90: Sammanfattning av affarer och erfarenheter
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Resurser i 90 dagars
utmaningen

Buddykontakt

* Bolla de fragestallningar som kommer upp

* Tachansen att lara kdnna en engagerad natverkare

* Virekommendera kontakt varje dag eller veckovis

LI Sverigegruppen

* Diskuterai stora gruppen

* Trana pa att dela med dig och “dansa uppfor trappan

 Stall fragor i subgruppen Social Selling och dela med dig
hur det gar

Natverkstraffar

* Connecta IRL och sok referensgivare

* Kolla tillfallen pa linkedinexpert.se/event
Coachning

e Satt mal

* Folj upp framsteg varje vecka

* Vi kontakter dig for ett coachingsamtal halvvags
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