Traningsprogram i Social
Selling under 90 dagar

Del 3 - Referenser

LinkedInExpert

Allt du behover veta om LinkedIn



Hur du kan boka och anvanda tiden med LinkedIn

Det galler att organisera sitt
LinkedIn arbete pa nagot satt

Nar jag jobbar med Linkedin som Linked m

saljverktyg sa gor jag det pa tva
satt:

e pa efterfragan

som saljverktyg

* nar jag bokat tid med mig sjalv



Pa efterfragan

Nar nagon har

S
skickat meddelande *&44/0
skickat inMail Q
vidarebefordrat ”Bli presenterad for” meddelande
bett om rekommendation

kommenterat ett inlagg

kommenterat en publicerad Pulse post

Dessutom nar

En konversation i LI Sverige eller annan §rupp
tander till och vacker engagemang fran flera

Vid inkommande samtal

Du koan se detta som att du vackt intresse och
pa sa vis attraherar affarsmaéjligheter

Hitta prospects

Kontaktférfragan

Tacka for
connection

Utveckla

dialogen
Folj i

grupper

Traffas




Boka"LinkedIn timmar" i kalendern S,
/Oéz

Jag, Olle, bokar tid med mig sjalv Tid for Prospektering
* Da soker jag i Advanced People Search
Nar? e Lagger till accounts och leads i Sales Navigator
* En fast tid oftast onsdag formiddag (fore BNI) (premium account)
Vad gér jag da? Tid for Social selling

* Jag utgar oftast fran "Connections - Keep in
touch” i huvudmenyn for da ser jag nar jag
senast var i kontakt med min connections

* Och jobbar mig igenom social selling tratten
Tid for motesbokning

* Da uppdaterar jag mina sokningar och gor
dem tillgangliga for mina referensgivare

e Garigenom om s6kningar fran andra

* Nar mina kontaktforfragningar godkants och
vi har bérjat bekanta oss 3 ) _ .

+ For att hitta dem anvinder jag taggning och * Nar det ar moget ringer jag och bokar varma

or . . : moten

aterfinner dem i Connections - Keep in touch i _

huvudmenyn * Forra veckan ledde detta arbete till 3
personliga referenser och ett par moéten



= SOK och VALJ . CONNECTA & SKAPARELATION

Ratt person(er) Lar kanna Boka mote

Fyra sitt att connecta pd Linked [}

Send Tony LarZon InMail | -

4 Send Tony LarZon InMail | =

Ask Tony LarZon for more info

Getintroduced

Search for references

© LinkedInexpert.se



Ett femte satt att connecta via smartphoneapp

eee00 Telenor SE & 15:22

< SOK...

eeee0 Telenor SE - 15:13

< Profilvisningar
Insikt 2 av 6

23

besokare hittade dig
via Personer du kanske ka...

Freelance Graphic designer - art director -
illustrator — Always keen on new projects and co...

16 gemensamma kontakter

g" n Cobi Wennergren

n Ola Lauritzson

Hittade din profil via: Personer du kanske
kanner

Magnus Alsterlind

Om en besokare ar intressant, klickar
du pa besékaren och da kommer du till
profilen

Frilansande grafisk formgivare - art
director - illustratér. Alltid pigg pa nya
uppdrag och kontakter- www.astaform.se
Stockholm, Sverige | Grafisk formgivning

Gemensamt

16 kontakter
TNEE
n &lm -
278 kontakter Forsbergs skola

Astaform designstudio | grafisk
form & illustration

Frilansande grafisk formgivare och art

or
Skapa kontakt

Inlagg

Kan du valja redigera kontaktforfragan
i Ovre hogra hornet



En fordel ar att du kan géra kontaktférfragan
utan att(kana t|II och) ange e- postadress

eee00 Telenor SE = 15:23

Skicka kontaktférfragan

Till:

~

sk formgivare - art Hej, tack for att du halsar pa min profil.
litid pigg |

Jag ar nyfiken p& vad det var som véckte ditt
intresse.

Beratta mer om dig sjélv och hur du anvénder
LinkedIn.

Lat oss umgas som kontakter pa Linkedin.

Vi hérs vidare
Olle

278 kontakter & Forsbergs skola

Fal|

[ Redigera kontaktforfragan ] iiiiiiiiiii

Vidarebefordra profil




En fraga till dig

Hur stor del (%) av ditt foretags nya kunder kommer fran

* Kalla samtal?
* Personliga referenser?



